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Zadani®

Zpracovat podnikatelsky zdmér na konkrétni vyrobek nebo poskytovanou sluzbu s pozitivnim
dopadem na Olomoucky kraj, respektive bude reagovat na problémy, které se objevuji v Zivoté lidi
v kraji. Podnikatelsky zamér bude zpracovavan individudlné nebo ve dvouclenném tymu.

Organizacni pokyny pro reseni
e Naseminafich budou studenti obeznameni s metodickymi postupy pro feseni a s doporué¢enymi
informacnimi zdroji, ze kterych budou vychdzet pri zpracovani podnikatelského zaméru.

e Pribéziné vysledky ze zpracovani semestralni prace budou studenty prezentovany a diskutovany
s vyucujicimi na jednotlivych seminafich.

e Formalni nalezitosti: minimalni rozsah podnikatelského zaméru je 15 standardizovanych stran
A4 ziakladniho textu + pfilohy; typ pisma Times New Roman, velikost 12; fadkovani 1,5;
zarovnavani do bloku; bez mezer mezi odstavci; okraje vSude 2,5; grafy a tabulky jsou pouzity
bud' v samotném textu, nebo v pfiloze a musi obsahovat poradi, ndzev a zdroj. Citovani dle
normy CSN 1SO 690.

e Zpracované podnikatelské zaméry budou odevzdany do 4. 12. 2025 do IS MVSO v ramci
interaktivni osnovy predmétu do ,, Odevzdavarny” (word + powerpoint)

e Podnikatelské zaméry budou prezentovany pied hodnotici komisi z MVSO (termin bude jesté
upfesnén, predbézné 13. 12. 2025). Obhajoby budou probihat prezencné. Vitézny podnikatelsky
zamér bude ocenén.

1 Podnikatelsky zdmér lze zpracovavat nejenom s dopadem na Olomoucky kraj, ale také na cely Cesky a
mezinarodni trh.
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Titulni
Obsah

Doporucena osnova pro vypracovani podnikatelského zaméru

list

Resitelsky souhrn

(Summary)

Zmapovani prostiedni Olomouckého kraje pro potreby realizace vlastniho podnikani
e Zakladni charakteristiky prostfedi Olomouckého kraje ve vztahu k uvazovanym napaddm
o |dentifikace silnych, slabych stranek a pftileZitosti a ohrozeni — SWOT analyza

2. Popis podnikatelského napadu
e Detailni popis ndpadu, resp. vyrobku nebo sluzby: odhadované naklady a efekty ndpadu
e Popis cilového stavu
3. Predstaveni zpracovatele véetné tymu
4. Prizkum trhu a marketingova strategie
e Vymezeni konkurence: odlisnosti produktu od konkurence. Vase konkurenéni vyhoda,
cena produktu, provéreni dodavatell jednotlivych surovin
e Rozsah trhu, kde se bude produkt/sluzby nabizet (mistni trh, cela republika, zahranici)
e Poptavka po produktu nebo sluzbé, kolik produktl/sluzeb je mozné prodat
e Charakteristika zakaznika, kdo bude produkt/sluzbu kupovat
e ZpUsob a uvedeni produktu na trh
e Distribuce, zabezpeceni odbytu produktu
5. Financovani zaméru
e Zdroje financovani pred za¢atkem podnikani a pro prvni rok fungovani firmy —
zakladatelsky rozpocet
6. Rizeni a personalni zajisténi
e Organizacni struktura firmy
e Pocet vytvarenych pracovnich mist
o Kvalifika¢ni a odborné pozadavky na zaméstnance
7. Podminky realizace podnikatelského zaméru a identifikace rizik
Zaveér
Literatura
Prilohy
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