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Lean Canvas

Problém

Alternativy
ilﬂnrﬂ:uuﬂti a jejich formy Fedoni
problému

Reseni
Kterd nabizite, pro kaddy problém
zviast.

Jak méfrit uspéch
Metriky podie kterych zjistite, jak
s byznysu dafi

3 b W b r
Jedinecnost reseni
W dem e vade fedeni unikatni o jok
ha lze lakave charakterizovat?

High-level concept
Vystihnéte vade Fedeni nazornym
primérem k doble rnimym pojmim

Nefér vyhoda

Co déli £ vadeho feseni to, po
ketirdm katdy hned skodi?

" Distribuéni kanaly

1

Zakaznici

Prvni viastovky

Paky typ sikaenda vyhledd oslosl wale felen
e &

"Struktura nakladi " Zdroje pFijmi
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Jak udelat Lean Canvas

* Jeho podstatou je 9 oblasti, nad kterymi by se mél kazdy podnikatel zamyslet a odpovédi
na né zanést na jednu jedinou stranku, tj. velmi strucné.

Témito oblastmi jsou:

¢ Zakaznici — Sem by si mél podnikatel poznamenat, koho chce svym produktem nebo tfeba sluzbou oslovit. Nasledné

mUze doplnit, komu je produkt Sity na miru a kdo tedy budou jeho prvni zdkaznici.

Problém — Podnikatel by mél védét, jaky hlavni problém nebo problémy zdkaznikim jeho produkt nebo sluzba resi.
Mél by se také zamyslet, jestli uz existuji néjaka feseni tohoto problému, které chce svym produktem nahradit, a ty i
vypsat.

Reseni — Do tohoto tseku by mél podnikatel doplnit, co pfesné z jeho produktu &i sluzby definovany problém ¢i
problémy resi.

Jedinecnost feseni — Podnikatel si musi ujasnit, pro€ zrovna o jeho produkt, sluzbu apod. by se méli zakaznici zajimat,
jaky je jeho/jeji unikatni benefit.

Zdroje pFijmt — Sem patfi napriklad to, kolik by mél dany produkt nebo sluzba stat, aby se vyroba i prodej opravdu
vyplatily, popf. obecnéji jakym zplsobem bude podnikatel na dané véci vydélavat.

Distribucni kanaly — Je tfeba také védét, jakym zplsobem se produkt ¢i sluzba k zdkaznikiim dostane. Vzdy je nutné
vybrat pravé takové platformy (socialni sité, noviny, televizi, web apod.), na kterych se dani zakaznici pohybuiji.

Jak méfit ispéch — V tomto Useku by mél podnikatel definovat, podle ¢eho chce Uspéch svého zaméru méfrit, tj.
konkrétni hodnoty, kterych ma byt v urcitém casovém Useku dosazeno (zisk, zajem zakaznikl, novi zakaznici apod.).

Struktura naklad — Sem patfi hruby prehled financi, fixni, variabilni i pocatecni naklady na realizovani
podnikatelského planu i odhad, jak dlouho firma vydrzi, dokud nezac¢ne vydélavat.

Nefér vyhoda — Posledni blok patti takové vyhodé, kterou ma podnikatel ¢i jeho nabidka, a nikdo jiny. Mélo by se
jednat o takovou vyhodu, kterou jen tak nékdo nenapodobi, a zlistane tedy konkurencni alespon néjakou dobu. Patri
sem naptiklad expertni znalosti, interni informace, stavajici zakaznici apod.
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Praktickeé cviceni

Lean Canvas
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DEKUJI ZA POZORNOST
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