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1. Struktura podnikatelskeho zameéru

V eV /

planu, podnikatel nechce prozrazovat detaily svého
napadu.

» Podnikatelsky zameér - dokument, ktery si sestavi
zaCinajici podnikatel ve chvili, kdy se rozhoduje ©
obchodni Cinnosti. MUze to byt v zacCatcich podnikani,
ale i ve chvili, kdy se jedna o uvedeni noveho
produktu na trh, novou investicni cinnost nebo
rozsireni obchodnich aktivit na dalsi trhy.
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Struktura podnikatelského zaméru

1. Popis podnikatelské aktivity a charakteristika produktu, resp. sluzby, jejich
specifickych vlastnosti (zakladni myslenka Vaseho podnikatelského zaméru)

2. Vymezeni zpracovatele/tym zpracovateld - kdo podnikatelsky zamér pripravoval,
kdo ho bude realizovat.

3. Rozbor trhu a marketingova strategie

Rozsah trhu, kde se bude produkt/sluzby nabizet (mistni trh, cela republika,
zahranici)

Poptavka po produktu nebo sluzbé, kolik produkti/sluzeb je mozné prodat
Charakteristika spotrebitell, kdo bude produkt/sluzbu kupovat

Rozbor konkurence, kdo jsou Vas$i konkurenti a jaké mate viaci nim vyhody
Zpusob a uvedeni produktu na trh

Distribuce, zabezpeceni odbytu produktu

Reklama, propagace
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4.

5.

6.

Organizace fizeni a personalni zajiSténi
Organizacni struktura firmy

Pocet vytvarenych pracovnich mist

Kvalifikani a odborné pozadavky na zaméstnance

Financovani zameéru

Zdroje financovani, prijmy, vydaje

Analyza rizik podnikatelské aktivity
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