BEHAVIORALNI
MANAGEMENT

9. CAST: VLIV DAVOVEHO CHOVANI PRI
ROZHODOVANI

Ing. Omar Ameir, Ph.D.

MVSO »» MORAVSKA VYSOKA SKOLA OLOMOUC



9. Vlivdavovéeho chovani pri
rozhodovani

9.1 Vymezeni problematiky
9.2 Pfiznaky

9.3 Investovani se , stadem”

MVSO »» KNOWLEDGE FOR THE FUTURE



9.1 Vymezeni problematiky

- Lidé maji sklon pfizplsobovat své chovani ostatnim lidem.

- Jeden z nejvice pfijimanych principa psychologie.

- Mnoho nazvu a projevu:
 vliv okoli;
 tlak okoli;
 splynuti s davem;
prizplisobovani se pravidlim;

 dobré vztahy s lidmi.

MVSO »» KNOWLEDGE FOR THE FUTURE



9.1 Vymezeni problematiky

. Zivot kaZzdého z nas je neustale naplnén okamZiky, kdy

chovani nebo myslenky skupiny ovliviuji nase rozhodnuti.

- Ve vétsiné pripadu je toto splynuti s davem pozitivni =y
jeden z hlavnich divodu existence spolecnosti (prijeti norem

chovani).
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9.1 Vymezeni problematiky

- Ovlivnéni davem je negativni, pokud vede proti vlastnim
zajmum (individudlni pristup) nebo proti zajmam celku

(spolecensky pfistup).

- Problém spocdiva ve zpUsobu urcovani hodnoty»svolem’, aby
za nas hodnotu produktl urcovali jini (aby nds nazor nékoho

jiného naved| urcitym smérem).
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9.1 Vymezeni problematiky

- Z ekonomického a manazerského hlediska existuje mnoho
situaci, kdy je to, co si mysli ostatni, zasadni (kvalitu a krasu

vidi vlastnik, ale cenu kupec).

- Subjekt rozhodovaciho procesu (SRP) to ale nesmi svést k

realizaci rozhodnuti jdouci proti jeho zajmam.
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9.1 Vymezeni problematiky

- Pokud chce SRP prodat produkt, tak za néj dostane takovou cenu
(hodnotu), za jakou by jej nékdo jiny byl ochoten koupit (v tomto

pripadeé je SRP naprosto odkazan na nazor jinych).

- Pokud ale SRP produkt prodat nechce, tak bude pouze na ném,

jakou hodnotu mu pfisoudi (na ndzoru ostatnich neni zavisly

vubec).
$

Otdazka pozice SRP!!!
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9.1 Vymezeni problematiky

- Problematika davového chovani pfi rozhodovani se tyka
situaci, kdy:
* je SRP na nazoru ostatnich nezavisly, presto se timto
nazorem ovlivnit necha;
a zaroven
* dopady ovlivnéni nazorem jinych jdou proti zajmim

SRP.
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9.1 Vymezeni problematiky

Davod inklinovani SRP k ovlivnéni ndzorem jinych?

Nazor odbornikd, blizkych nebo verejnosti musi pfece mit

néjakou vahu!ll
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9.1 Vymezeni problematiky

Je nutné velmi citlivé posuzovat, kdy je potreba se

nechat ovlivnit, a kdy naopak vérit svému usudku!!!
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9.2 Priznaky

- Realizace financ¢nich rozhodnuti vyhradné na zakladé nazoru

pratel, znamych a investi¢nich poradcu.

- Realizace financnich rozhodnuti vyznamné ovlivnhéno

skutecCnosti, které produkty jsou prave ,,IN”.

- Nezdraveé Casté investicni rozhodovani.
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9.2

Priznaky

- Prodej investic z dlivodu, Ze je nazor ostatnich investorl na né

negativni.

- Nakupovani akcii pouze v dobé, kdy jejich cena roste a prode;

akcii pouze v dobé, kdy jejich cena klesa.
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9.3 Investovani se stadem

Jak je mozné, ze muzou akciové fondy vydélavat vice

nez lidé, ktefri je vlastni???
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9.3 Investovani se stadem

Dva davody:

a) investicni strategie dle davu;

b) volba akciovych fondu dle davu.
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9.3 Investovani se stadem

ad a) Investicni strategie dle davu

misto osvédcené klasické strategie , kup a drz” investori

méni fondy velmi casto;

* investor pak ziskava o vsech novych fondech kvalitni a

relevantni informace velmi slozité;
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9.3 Investovani se stadem

ad a) Investicni strategie dle davu

e souvisi s rozmachem investicnich moznosti a tedy

poctem novych fondu;

 primérna doba drZeni podilu v akciovych fondech se za

poslednich 20 let snizila témér o cca 50 %.
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9.3 Investovani se stadem

ad b) Volba akciovych fondt dle davu

 Tedy ¢asta zména akciovych fondu, by nebyla Spatna, kdyby

dochazelo k presunu k fondim s vyssSim potencialem.

* Ve skutecnosti tomu ale tak neni. Investofi Casto opoustéji

lepsi fondy a prechazeji k fondlim s nizSim potencialem.

 Duvod? Vliv davu, tedy volba akciovych fondu podle toho,

ktery je zrovna ,,IN“.
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9.3 Investovani se stadem

Typicky postup hry ,po stopach nacelnika® tedy investovani se

stadem:

 zvySe uvedenych duvodu nespokojenost investora s

vysledky svého fondu;
* rozhodnuti vlozit své penize do fondu jiného;

e volba fondu, ktery pravé oznamuje své skvélé vysledky, a
do kterého vstupuje ,,nacelnik” a s nim spoustu novych

investorti, ¢imZ velmi prudce roste majetek tohoto fondu.
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9.3 Investovani se stadem

V ¢em je problém???

MVSO »» KNOWLEDGE FOR THE FUTURE



9.3 Investovani se stadem

- Jakmile se investor za¢ne honit za vybornymi vysledky fondu v

minulych obdobich, trend uz zacina byt jiny.
- Dveé souvislosti:

 vykonnost fondu vypada nejlépe obvykle tésné pred tim,

nez zacne klesat;

* neni-li investor mezi prvnimi, pravdépodobné se uz
nachazi tésne pred touto ,, blbou” dobou vykonnosti
fondu (pokud o skvélych vysledcich fondu vi vSichni, je uz

vétsinou pozdé) — investovani ,na chvostu stada“.
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9.3 Investovani se stadem

$

- Opakuijici se paradox pfi investovani se stadem:

 mnoho investoru vybira své penize z malo vykonnych fondt
tésné pred tim, nez tyto fondy za¢nou projevovat znamky

zmrtvychvstani;

* tyto penize investuji do fond vyznamné rostoucich tésné

pred tim, nez zacnou stagnovat.
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Dékuji za pozornost
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