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Z čeho vybírat? 

• 1. Fiktivní firma 

• 2. Fiktivní produkt 

• 3. Fiktivní služba 



Na jaké otázky si odpovědět? 

• Je na trhu stejný/podobný produkt/služba? 

• Je na trhu levnější produkt/služba? 

• Jak je na tom levné zboží z Číny atp.? Neublíží mi to? 

 



Jak budu na internetu 
produkt/službu propagovat? 

• Internetové stránky (počáteční náklady, správa, dosah) 

• Sociální sítě (FaceBook, Twitter – jak budu postupovat?) 

• Sociální sítě s multimediálním obsahem – Instagram a YouTube 

– jak budu postupovat?) 

• Jak budu tvořit kampaně – FaceBook Pixel, Sklik, Google 

AdWords? 

• Jak budu propojovat obsah na jednotlivých sociálních sítích? 

• Na koho budu cílit na sociálních sítích a proč? 

• Jak budu pracovat se skupinami (například na FaceBook)? 

 

 



Jaký si stanovým cenový rozpočet 

• Popsat, jak si stanovím rozpočet, celková cena, služby, jak budu 

s rozpočtem pracovat (časový rámec). 

 

 

 



Kdy a jak provedu první kontrolu? 

1. Kdy provedu první evaluaci podnikání na 

internetu? 

2. Jak budu postupovat v případě úspěchu 

kampaně/jak budu postupovat v případě neúspěch 

kampaně? 

3. Kdy bude další kontrola? 

 



Práce s influencery 

 

• Dokáži nějak zapojit influencery, případně jak, aby to bylo 

efektivní a výhodné. 



Jaké benefity moje podnikání na internetu 

 

• Mám oproti konkurenci nějakou konkurenční výhodu, jakou? 

• Na jakých konkurenčních výhodách mohu ještě pracovat? 



Jak dlouhou životnost má…? 

• Jak dlouhou životnost má můj fiktivní produkt/služba? 

• Jde na něm dělat do budoucna inovace, jednorázové nebo v 

pravidelných časových intervalech (například jednou za rok)? 



Mohu využít Crowfunding? 

• Mohu pro svůj projekt využít Crowfunding, jaké jsou možnosti a 

jak jej využít? 



Využití známé osobnosti 

• Mohu do svého internetového podnikání využít slavnou osobnost 

/ sportovce a případně jak? 



Mám v záloze další fiktivní projekty/služby? 

• V případě počátečního úspěchu/neúspěchu mám v záloze další 

plan, jak pokračovat? 

 



Děkuji za pozornost 
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